
IRGENDWO IST  
IMMER EIN HAKEN?  
NICHT BEI UNS.
UNSERE HAKEN SIND NUR IN UNSEREM SORTIMENT

Richten Sie Ihre aussagekräftige Bewerbung inklusive Gehaltsvorstellung  
und Angabe Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins bitte als PDF-Datei an: 

Elena Bosch | personal@hiller-moebel.de | +49 (0) 78 25.901 242

ÜBER UNS 

In der Designwelt von SCHNEEWEISS interior verbindet sich die Expertise der Unternehmen 
bzw. Marken Hiller Objektmöbel, rosconi, D-TEC, atelier schneeweiss, widra logistik und 
BRAUN Lockenhaus zu einer perfekten Symbiose. Für nationale sowie internationale Kunden 
schaffen wir Einrichtungswelten, in enger Zusammenarbeit mit renommierten Architekten 
und Designern entwickeln wir Designmöbel, die wir mit Perfektion und Handwerkskunst am 
Standort Deutschland produzieren und mit unserer eigenen Spedition ausliefern.

IHRE HERAUSFORDERUNG 

— Eigenverantwortliches strategisches und operatives  
 Management des eigenen Verkaufsgebietes im Außendienst,  
 konsequente und professionelle Betreuung der Vertriebspartner 

— Systematische Markt- und Kundenbearbeitung gemäß  
 der Vertriebs- und Marketingstrategie

— Ausbau und Pflege der bestehenden Kundenbeziehungen,  
 Angebotserstellung, Vertragsverhandlungen & Projektmanagement,  
 Akquisition von Neukunden

— Qualifizierte Beratung der Kunden, überzeugende  
 Demonstration der Produkte

— Professionelle Beobachtung und Analyse aktueller  
 Marktentwicklungen sowie die Erschließung neuer Märkte  
 und Absatzkanäle

WIR BIETEN  

Einbindung in ein sympathisches Team

Vielseitige Tätigkeiten mit großem 
Gestaltungsspielraum

Eine vielseitige Tätigkeit in einem 
mittelständischen Unternehmen mit  
flachen Hierarchien, hohe Dynamik  
und schnellen Entscheidungen

Umfassende, systematische Einarbeitung  
in Produkte, Unternehmen, Prozesse

Dienstwagen | Dienstrad-Programm

Flexible Arbeitszeiten

IHR PROFIL 

Mindestens 5 Jahre Erfahrung im Vertrieb  
in ähnlichen Branchen oder Zulieferbetrieben

Technische bzw. kaufmännische Ausbildung

Dynamisches Erscheinungsbild, verkäuferische 
Begabung, technisches Verständnis, hohe 
Leistungsbereitschaft

Durchsetzungsvermögen und strukturierte 
Arbeitsweise spwoe eine ausgeprägte Team- 
und Kommunikationsfähigkeit

Sicherer Umgang mit MS Office

GEBIETSVERKAUFSLEITUNG 
METROPOLREGION MÜNCHEN 

M / W / D

VOLLZEIT | UNBEFRISTET

INTERESSE GEWECKT?


